|P Strategie

Perspektiven

Grundlage lhrer IP Strategie bilden:

1. Businessstrategie und Vision

* |dentifikation und Zuordnung der bestehenden Geschéftsfelder P
= Zukiinftige Geschaftsfelder ) 1

= Unternehmensziele

2. Marktanalyse P P
= Sijtuation Dritter (Konkurrenz und potentielle Partner) P
= Zukunftig wachsende Markte / 2

= Aktuelle Entwicklungen

3. IP Assessment

=  Abbildung und Zuordnung der bestehenden IP / /
= Priorisieren der bestehenden und kiinftigen IP / /
=  Gap Analyse / 3

= |dentifikation des strategischen IPs

4. Massnahmenplan

i!.ff/_ﬂ_
‘—‘.—d




	IP Strategie

